
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

『マーケティングセミナー（マンガプロジェクト）』 開催報告！ 

 

開催日時：平成２６年７月２５日 金曜日 第１回 午前 9:30～ 午後 13:30～ 

 

講師：四元 重美氏 ㈲わくわくコーポレーション代表取締役 

 

講師の四元氏は、「マンガを使って鹿児島の経済を元気にしたい」を目標にされ、販売促進企画やＷＥＢマーケ

ティング、ＰＲ企画等で活躍されています。今回、午前の内容は、商品開発におけるアイデア発想法として、ま

ず自分自身をマーケティングし、インパクトある名刺を作る事が最大のＰＲツール（営業）となり、販売する商

品を市場調査・競合環境の分析をし、出来るだけ戦わずして勝つ戦略（ブルーオーシャン戦略）が出来る商品が

望ましいとの事でした。午後からの内容は、プロモーション戦略における表現のポイントを学びました。ダイレ

クトメールやチラシ、ホームページはラブレターと同じでお客様の心にグサッと刺さり喜んで買って貰える内容

が好ましいとの事です。最大のポイントとして３つ。①見やすいこと②わかりやすいこと③興味を引くこと。 

変化のない文章は読みづらく、フォントに変化や協調を持たせ、注意点として専門用語、業界用語を多用せず、

起承転結に沿った文章構成、比喩や対比、数字の活用が望ましい様です。文字だけでは、インパクトにかけるの

でマンガを使い、リズム感がでるので、相手に考えさせたり、見ていて飽きない、興味のそそられるチラシやダ

イレクトメールが出来上がる事を教えて頂いた１日でした。 

 

－受講生の声－ 

 

〇とても解かりやすく、今後の参考になりました。（２０代・女性） 

〇今の HPの文章の見直しが必要だと感じました。（５０代・男性） 

〇２言２０秒で伝えられる言葉の大切さ、言葉を生み出す柔軟さが必要だと思いました。（４０代・女性） 

 

その他、多数ご意見・ご感想を頂き、ありがとうございました。 

  


